Asociación RESPUESTA para la PAZ,  organización no gubernamental sin fines de lucro, está dedicada a difundir y promover la resolución no violenta de controversias y a alentar los valores de una cultura de paz.

Se promueve la participación y la colaboración entre las partes, brindando herramientas de resolución de conflictos accesibles que inviten a resolver las disputas en forma armónica y que sean útiles para la prevención de conflictos

Desde el año 1995 funciona en Asociación Respuesta para la PAZ el Centro de Mediación y Negociación, realizando intervenciones tanto en el ámbito público como privado, así como también los Centros de Capacitación y de Investigación. 
[image: image1.png]RESPUESTA PARA LA PAZ





Jueves de 18:30 a 21:30 horas
INICIA:        12 de Abril de 2007
FINALIZA:   24 de Mayo de 2007

Asociación

Respuesta para la Paz

Asociación Civil sin fines de lucro

Rep. Arabe Siria 3149  4°  Of. 15

Ciudad de Buenos Aires, Argentina
Teléfono (011) 4804-0586

Autoridades institucionales

Presidente: 

Mediadora Diana de la Rú
a Eugenio

Secretaria: 

Dra. Patricia Iud

Tesorero: 

Lic. Mario Ostera

Comité Académico:

· Dra. Sara Horowitz

· Lic. Susana Garat

Habilitación Nro. 17 del Registro de Instituciones formadoras en Mediación de la Di. Na. M.A.R.C., 020/98 del Ministerio de Justicia
Registro C.I.O.B.A.  Nro. 733
La negociación es un proceso que prioriza el protagonismo, la consideración de los intereses y la toma de decisiones inteligentes eligiendo la estrategia adecuada de “negociar sin ceder”. Se trabaja cooperativamente a fin de llegar a una solución en la que los intereses de ambas partes queden satisfechos.
Este Seminario busca capacitar y entrenar a los participantes en el sistema de Negociación de la Universidad de Harvard (USA) que consiste en decidir los problemas según sus méritos; sugiere que se busquen ventajas mutuas siempre que sea posible, y en caso de conflicto de intereses debe insistirse en que el resultado se base en algún criterio justo.
La negociación enseña cómo mantener sus derechos y a la vez ser ético. Le permite ser justo y a la vez lo protege contra aquellos que estarían dispuestos a sacar ventaja.
Cualquiera puede usar este método pero como dice Roger Fisher, creador del método junto a William Ury, la regla es: "preparación, preparación, preparación". 

INFORMES

Asociación

Respuesta para la Paz
Asociación Civil sin fines de lucro
Tel: (011) 4804-0586

y  (011) 156-014-6276

Sede del evento: Salguero 2142  8° piso

Ciudad de Buenos Aires

Arancel: $ 300.-

Abierta la inscripción

info@respuestaparalapaz.org.ar
www.respuestaparalapaz.org.ar



Seminario de





NEGOCIACIÓN


(20 horas)














